
-  สําหรับการเจรจาตอรอง อยางมีหลักการของการประสานประโยชน Integrative Negotiation มีแนวคิด
และปฏิบัติคือ 
 ๑. คํานึงถึงผลประโยชนของขอตกลงมากกวาจุดยืน เชน ซื้อหรือไมซื้อ จางหรือไมจาง ควรคิดถึงผลดี
และผลเสียของการตัดสินใจ 
 ๒. คิดในกรอบของการแกปญหาหรือสรางโอกาสมากกวาการโจมตี หรือ ตอวาตอขานตัวบุคคล 
 ๓. สรางทางเลือกใหหลากหลาย เพื่อจะไดขอตกลงที่ดีและเปนประโยชนตอทุกฝาย 

๔. ตัดสินใจเลือกบนเงื่อนไขกติกาที่เปนรูปธรรม  เชน หากเปนที่ดิน มีราคาอางอิงเปนราคาประเมิน
ของกรมที่ดิน และราคาตลาดที่ซื้อขายกันในปจจุบัน หรือที่เปนธรรมเนียมปฏิบัติที่เปนบรรทัดฐานการเจรจาแบบ
นี้จะไดขอตกลงที่ดี และยังคงความสัมพันธที่ดีตอกัน 
 


